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- Av og til er det
verste som kan skje
at man vinner en
rettssak, sier
advokat Trond
Lexau. Han sverger
til andre mater &
lose konflikter pa.

Av Ragnhild Viker Lunde
vi@finansavisen.no

Advokat Trond Lexau i Ber-
gen er spesialist p4d bygge- og
entrepriserett. Han er ikke i
tvil:

— Jeg synes ikke de vanlige
juridiske metodene som retts-
sak og voldgift fungerer, ver-
ken gkonomisk, tidsmessig,
ressursmessig for partene eller
relasjonsmessig. De er rett og
slett for kostbare, de er enormt
ressurskrevende og de skader
viktige relasjoner.

Etter hans syn er det siste
kanskje mest foruroligende:

-~— I byggesaker er det parter
som mgter hverandre igjen
hele livet. De lever av relasjo-
nene.

Lexau er sveert opptatt av &
lgse konflikter i byggebran-
sjen, og en av fi nordmenn som
har tatt en mastergrad i meg-
ling og konflikthandtering ved
Kgbenhavns Universitet. Stu-
diet er det fgrste i sitt slag i
Norden.

Dyr baksmell
— Av og til er det verste som
kan skje at man vinner en

rettssak, sier Lexau.

Han viser til en sak han selv
har hatt befatning med:

— Ja, det verste som kun-
ne skje var at en rgrlegger
vant en sak mot en stor en-
treprengr. For da ville han
miste det gode forholdet til
entreprengren som hadde
gitt han arbeid i drevis. I
dette tilfellet hadde de
kjent hverandre i 20 ar, og
entreprengren hadde gitt
rorleggeren mye arbeid.
Rgrleggers krav var pa
100.000 kroner.

— For mange er relasjonene
ekstremt viktig, sier Lexau.

Han frykter at en rettssak
kan skape sar som aldri gror.

— I en rettssak er advokate-
ne innstilt p4 4 fA maksimalt

Megling

PASS OPP: — Rettssaker er rett og slett for kostbare, de er enormt ressurskrevende og de skader viktige relasjoner, advarer Trond Lexau.

ut av saken i «sin» favgr.

Ma drilles

Lexau er opptatt av & fA kon-
fliktene pa bordet. De skal ikke
giemmes vekk. Men megling
kan veere sveert krevende:

— Ja, & vaere megler er en
krevende rolle. Den skal veere
giennomtenkt, ellers kan man
raskt tré feil. Kursene som Ad-
vokatforeningen arrangerer gir
en grei smakebit og nok til at
man kan gjgre en god jobb som
aduvokat for en av partene. Men
det er ikke nok til 4 veere me-
gler. Det er en ny og ikke helt
enkel verden, sier Lexau. Han
mener at et par ars opplaring
ma til.

— Man skal igjennom en
prosess der man tenker og prg-

ver ut, sier han.

En vanlig feil er at megleren
legger press pa partene for &
finne en Igsning.

— Press er uakseptabel
praksis, sier Lexau.

— Er det situasjoner der man
ikke bpr bruke megling?

— Ja. I prinsipielle saker og
der staten er motpart, for ek-
sempel i skattesaker. Det kan
ogsé veere at personligheten til
partene forhindrer dem i 4 bru-
ke megling: Hvis de ikke evner
4 se den andres perspektiv, el-
ler ikke gnsker fred. Kanskje
har de et hevnmotiv?

— Et av problemene med
voldgift er at de samme dom-
merne gér igjen hele tiden, og
at de dermed kan bli «inhabi-
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Vinneren taper alt

le». Kan ikke det samme gjelder
meglere?

— Det er en vesensforskjell.
Megleren er en utenforstdende
tredjepart som henter «lgs-
ningen» ut av partene. Det er
ikke meglerne som bestemmer
lgsningen. Dermed utgjor det
ikke noe rettssikkerhetspro-
blem. ,

— Hua koster det & f& meglet
saken sin? :

— Ved megling pleier parte-
ne & dele pa utgiftene. Selv tar
jeg 1.500 kroner.pluss moms
pr. time. Men tidsbruken blir
vesentlig mindre enn ved en
rettssak. Dessuten har rettsge-
byrene gkt enormt. Det er vel-
dig kostbart med en rettssak,
sier han.

Vil ha mer megling

Advokat Trond Lexau
er lkke alene om & fo-
retrekke et forhand-
lingsbord, en megler
og en last der. .
Det gjor ogsad Henning Grgstad
i YIT Building Systems AS, scm
Ipste en stgrre entreprise-sak.

— For det fgrste har man
herredgmme over resultatet.
Man kan si ja eller nei til me-
glingslgsningen og avbryte nar
som helst, sa Grgstad til Fi-
nansavisen.

— En annen fordel er at
man kan veere trygg pa at.
meglingsmannen har kunn-
skap. Det kan dreie seg om
kompliserte kontrakter og

faktum der en vanlig dom-
mer er sjanselgs. Men to
parter og en megler i et luk-
ket rom kan bli dyrt. Tvis-
ten ma med andre ord vare
av en viss stgrrelse. For vart
vedk de ikke d
500.000 kroner.

Ola Mestad ved Juridisk fa-
kultet i Oslo og partner i BA-
HR er ogsa tilhenger av meg-
ling:

— Litt fleipete kan man si at
det at en sak ender i retten er
et nederlag. Mens det at den
ender i Hgyesterett er det yt-
terste nederlag.. For det tar
utrolig med tid og oppmerk-
somhet, blant annet for ledel-
sen, sa han til Finansavigen.




